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Tylko 20% przeczyta tekst ktory
zamieszczasz w reklamie/na stronie/w
ofercie, ale az 80% przeczyta nagtowek.

Od nagtéwka zalezy czy skupisz wzrok czytelnika,
zaciekawisz, zaintrygujesz go na tyle by chciat zgtebic sie w
dalszej czesci oferty.

Wg. badan nagtdéwek to od 50 do 75% sukcesu reklamy. To w
nim tkwi cata sita i gtdwnie od niego zalezy, czy sprzedaz.

W tym wpisie naucze Cie jak pisac¢ skuteczne nagtowki oraz
przedstawie najskuteczniejsze, ktdre sprzedajg od dekad w
roznych branzach.

Bedzie bardzo duzo ,miecha”: konkretnych przyktadow wraz
z omdwieniem, zatem zaczynamy!

Ponizej dwa nagtowki; bardzo do siebie podobne. Jak myslisz
ktory jest jest bardziej skuteczny?

Czy boisz sie popetniac btedy, mowigc po angielsku?

Czy popetniasz takie btedy, mowigc po angielsku?

Drugi nagtowek okazat sie o wiele skuteczniejszy. Dlaczego?
Rdznica tkwi w stowie ,takie”, ktore sugeruje czytelnikowi, by
dalszej czesci tekstu sprawdzit, czy tez nie popetnia takich



btedéw. Budzi ciekawosc. A pierwszy o tylko zwykta gadka
reklamowa.

Ponizej kolejny przyktad dwdch bardzo do siebie podobnych
nagtéwkow, z ktérych jeden okazat sie duzo bardziej
skuteczny:

Jan Kowalski zarobit 1 000 000 zt w ciggu pierwszego roku,
wykorzystujgc wiedze z mojej ksiqzki.

Jan Kowalski zarobit 10 000 z+ w miesigc po przeczytaniu
mojej ksigzki

W tym przypadku réwniez drugi nagtdwek okazat sie lepszy,
poniewaz wiekszos¢ czytajacych jest w stanie sobie
wyobrazi¢ mozliwos¢ zarobienia kwoty 10 000 zt. Mato kto
jednak moze wyobrazi¢ sobie zarobienie 1 000 000 zt.

3 kategorie skutecznych nagtowkow
Skuteczne nagtéwki mozemy podzieli¢ na 3 kategorie wg.
cech:

Nagtowek proponujacy cos czego czytelnik pragnie

Takie ktdore wzbudzaja zainteresowanie czytelnika samym
sobg, takie ktére oferuja korzysci dla czytelnika np:



Emerytura w wieku 50 lat

Nagtowek informacyjny:

Wynaleziony nowy skuteczny srodek odchudzajgcy

Nagtowek wzbudzajacy ciekawosé:

Czy postepujesz uczciwie wobec swojej zony?

Najskuteczniejsze sg te ktére wzbudzajg pragnienia u
czytajacych. Cztowiek najpierw podejmuje decyzje na
poziomie emocji, a potem dopowiada sobie do tego logiczne
wyttumaczenie. Jesli wzbudzisz w nim pragnienie, najpierw
kupi a potem sobie dopowie logiczne wyttumaczenie
dlaczego to zrobit.

Przyktady dobrych nagtéwkdéw taczacych zaspokojenie
pragnienia i ciekawosci:

Mozesz smiac sie z ktopotow finansowych, jesli tylko
wprowadzisz w czyn ten prosty plan.

OdCcisk znika w ciggu 3 dni lub zwracamy pienigdze

Ponizej przyktad nagtdwka, ktory bardzo dobrze
~Sprzedawat” kursy wysytkowe z dziedziny handlu:



Jak zostatem wspaniatym handlowcem dzieki gtupiej
sztuczce

Nagtowek ten wzbudza zainteresowanie czytelnika, ktory
chce dowiedziec sie co to za gtupia sztuczka, oraz wzbudza
zainteresowanie witasng osobg, proponujac sposob by stac
sie wspaniatym handlowcem.

Przyktad bardzo dobrego nagtdwka oferujgcego kurs na
poprawienie pamieci:

Jak poprawitem pamiec w jeden wieczor

Wiekszos¢ ludzi uwaza, ze ma staba pamied, dlatego ten
nagtowek zainteresuje wiekszosc czytajacych. Sugeruje tez,
ze sposob jest prosty i do ,,ogarniecia” w jeden wieczor.

A ponizej dobry nagtéwek reklamy z dziedziny rozwoju
osobistego. hasto okazato sie bardzo skuteczne:

Daj mi 5 dni — a uzyskasz magiczng osobowosc. Udowodnie
to — z darmo

Ktdz z nas nie chce takiej osobowosci, dzieki ktérej bedzie
powszechnie lubiany? Mamy tu takze konkretng — nieodlegta
w czasie date, oraz gwarancje, ze to sie uda bez wktadu
finansowego.



Przyktad kolejny bardzo skutecznego nagtowka, ktory
odnidst spory sukces sprzedazowy:

Poszukujemy Twoich ustug w charakterze doskonale
optacanego specjalisty w dziedzinie nieruchomosci

Przekaz jest prosty: praca za porzadne pienigdze. W Polsce
nie brakuje chyba ludzi niezadowolonych swojg praca i
zarobkami. Bardzo waznym elementem w tym nagtdwku jest
stowo ,poszukujemy”. Ludzie podswiadomie zatrzymuja
wzrok by sprawdzic, co tam sie poszukuje.

Nagtowek, ktory rowniez dat doskonate rezultaty:

Ogtaszamy nowy program oszczedzania na dom

W nagtéwku mamy dwa wazne stowa: ,ogtaszamy” oraz
~nowy”, ktére niosg informacje. Poza tym, kazdy z nas chce
witasny dom, co powoduje zainteresowanie.

Przyktad nagtowka w ktdrym wykorzystano pewna ,sztuczke”
reklamowa:

Zaryzykowatem znaczek pocztowy i zarobitem 8 490 zt w
ciggu pierwszego miesigca

Nagtowek wzbudza ciekawosc, jak u licha za wartosc
znaczka pocztowego mozna zarobi¢ tak sporg sume



pieniedzy. Reklama nawotuje do wystania pocztg zamdwienia
na darmowa broszure dotyczacag pewnego kursu.

Zatem dobry nagtéwek musi wzbudzaé¢ w czytelniku
pragnienie oraz jesli to mozliwe podac¢ informacje o
produkcie.

Jak dodatkowo wyrozni¢ nagtowki?

kilka przyktadow jak ja wyrdzniam nagtowki:

inny kolor czcionki np. tekst czarny, nagtowek
czerwony

kazdy wyraz w nagtdwku pisany wielka literg np. ,Jak
Napisa¢ Dobry Nagtéwek”

pogrubienia niektérych wyrazéw w nagtdwku:
~1ajemnica Bycia szczupta,

pisanie niektdrych wyrazéw wielkimi literami: ,DOBRE
MEBLE, czas by je kupic¢”

25 sprawdzonych sposobéow na nagtéwki:

1. Zaczynamy nagtowek od stowa ,,PRZEDSTAWIAMY”:

Przedstawiamy cztery nowe sposoby mowienia ,Kocham
Cie”

2. Zaczynamy nagtowek od stowa ,,OGLASZAMY”:

Ogtaszamy powstanie nowej metody



3. Zaczynamy nagtowek od stowa ,,NOWY”

Nowa metoda zarzgdzania finansami domowymi

4. Zaczynamy nagtowek od stowa ,,TERAZ”

Teraz dostepne rowniez online

5. Zaczynamy nagtowek od stowa ,,NARESZCIE”

Nareszcie wynaleziono skuteczny srodek na przeziebienie

6. Okreslamy w nagtéwku czas:

Od 1 czerwca rusza letnia wyprzedaz

7. Nagtowki w stylu informacji z prasy:

Niezwykty podarunek z dalekiego Meksyku

8. W nagtéwku zamieszczamy cene:

Wydatbys 20 zt, by poczuc sie jakbys wydat milion?



9. Nagtowek, ktory podkresla obnizke cen:

Wygodny fotel za 149 zt [zwykta cena 300 z#]

10. Nagtowek, ktory podkresla wygodny sposob sptaty”

Zamow teraz, zaptac za pot roku

11. Podkreslamy darmowg oferte

Darmowa konsultacja

12. Zaczynamy nagtowek od stowa ,,Jak”

Jak zakoriczyc problemy finansowe

Jak zdobyc lepszq prace

Jak zatrzymac zone w domu

Jak zarabiam na Zycie pracujgc przez 4 godziny dziennie

13. Zaczynamy nagtéwek od stowa ,,Dlaczego”



Dlaczego dzieki tym witaminom poczujesz sie peten wigoru?

Dlaczego niektorzy Iudzie prawie zawsze zarabiajg na
gietdzie?

14. Zaczynamy nagtéwek od stowa ,,Ktory”

Ktory akumulator bedzie najlepszy dla Twojego samochodu?

15. Zaczynamy nagtéwek od stéw ,,Kto jeszcze”

Kto jeszcze che wysportowang, meska sylwetke?

Kto jeszcze ma wtosy, ktore sie ciezko uktadajq?

Kto jeszcze ma problem z porannym wstawaniem?

16. Zaczynamy nagtowek od stowa ,,Poszukujemy”

Poszukujemy Twoich ustug w charakterze swietnie
optacanego specjalisty w dziedzinie nieruchomosci

17. Zaczynamy nagtowki od stow: ,Ten, ta, to”



Ta kojgca kgpiel upiekszajgca jest czyms niezwyktym

18. Zaczynamy nagtéwek od stowa ,,Poniewaz”

Poniewaz pchty powracajqg

19. Zaczynamy nagtéwek od stow ,,Jesli” ,,Gdyby”

Jesli zalezy Ci na rozwoju i bezpieczenistwie, przeczytaj TO

Gdybym przeczytat tg ksigzke wczesniej...

20. Zaczynamy nagtéwek od stowa ,,Porada”

Porada dla mtodych zon

21. Uwazamy w nagtowku opinii zadowolonego klienta:

Grozito mi bankructwo — zaczgtem wiec czytaC ksigzki
Briana Tracy

22. Proponujemy czytelnikowi test

Czy Twoja skora gtowy przejdzie ten test paznokcia



23. Uzywamy nagtdwka sktadajacego sie z jednego stowa:

Niesmiaty?

Schudnij

Witaminy

Nerwy

Przepuklina

Seks

24. Uzywamy nagtéwka sktadajgcego sie z dwoéch stow:

Zmarszczki znikty

Swedzqgca skora

Bqgdz silny

25. Nagtowki przedstawiajgce korzysci za pomoca liczb i
faktow:



Fat killer pozwala spalic do 79% wiecej kalorii w porownaniu
z innymi srodkami na odchudzanie

Jan Kowalski przetestowat model roweru wart 3000 zt i
twierdzi, ze jest dla Ciebie idealny.

Na zakonczenie jeszcze jedna porada: stosuj w swoim
tekscie sporo nagtéwkow - subnagtowkow.

Niech Twoja oferta ma uktad gazetowy: nagtdéwek — tekst —
nagtowek — tekst. Nie pisz zbyt dtugich blokoéw tekstowych,
inaczej nikt ich nie przeczyta.

Chcesz wiecej wiedzy?
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